N.M.A.
Notes des Missions et des Actions

Un client

Un tiers

Un prospect

Un fournisseur
Le % de réalisation

| a société elle-méme

L'état de la mission

2,

e contact du tiers

Commercial
Technique _ 9 0 _ La prise de note
Le service Les actions
Administratif Le temps passé

Une étude
Une estimation o o

L'objectif

La ressource humaine

Un service




	Page 1 (untitled)

